
 

Tidsplan for EPJ-anskaffelsen 

Kunngjøring, kvalifikasjon, tilbud, evaluering og implementeringsoppstart 

 

Viktig informasjon til leverandørene 

Uke 50 og 51 er en særlig viktig del av anskaffelsesprosessen. Leverandørene må i denne perioden 

sette av tilstrekkelig tid til leverandørdemonstrasjon av de ulike casene som er lagt ved anbudet, 

samt til at ansatte får anledning til å teste EPJ-systemet basert på oppgavene som er beskrevet i 

vedlegg. 

Demonstrasjonene og den praktiske utprøvingen vil være en viktig del av grunnlaget for vurderingen 

av systemets funksjonalitet, brukervennlighet og egnethet for kommunenes behov. Leverandørene 

bør derfor planlegge ressurser, nøkkelpersonell og nødvendig teknisk tilrettelegging for denne 

perioden. 

⚠ KRITISK PERIODE: UKE 50–51 

Leverandørene må sette av tid til demonstrasjoner og praktisk testing av EPJ-systemet. 

 

Periode Fase Aktivitet / beskrivelse 

Uke 41–45 
35 dager 

Kunngjøring / kvalifikasjon / 
spørsmål og svar 

Selve anbudsprosessen starter i 
uke 41. Konkurransen ligger ute 
i minimum 30 dager. 
Leverandører som potensielt 
kan legge inn tilbud, kan melde 
sin interesse og gjennomføre 
kvalifikasjonen. Frem til én uke 
før tilbudsfrist kan 
leverandørene stille spørsmål 
og be om avklaringer. 
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Uke 45 Kvalifikasjonsvurdering og 
tilbudsinvitasjon 

Kontroll av leverandørene og 
vurdering av om 
kvalifikasjonskravene er 
oppfylt. Eventuell avvisning og 
vurdering av hvilke 
leverandører som går videre. 
Tilbudsinvitasjon sendes til 
kvalifiserte leverandører. 

Uke 46–49 
30 dager 

Tilbudsperiode Leverandørene utarbeider 
tilbud i henhold til 
behovsbeskrivelsen og øvrig 
konkurransegrunnlag. Parallelt 
klargjøres evalueringsmetode 
og evalueringsskjemaer. 

Uke 50 Tilbudsåpning og evaluering Evaluering av krav, kvalitet, 
pris, funksjonalitet med mer. 
Klargjøring av punkter til 
eventuell forhandling. 

Uke 50–51 Forhandling, demonstrasjon og 
praktisk testing 

Forhandling med gjennomgang 
og demonstrasjon av 
applikasjonen. Leverandørene 
skal demonstrere de ulike 
casene som er lagt ved 
anbudet. Ansatte skal få tid til 
å teste EPJ-systemet basert på 
oppgavene som er lagt ved 
som vedlegg. Endelig 
tilbudsinvitasjon sendes ut. 
 
VIKTIG: Leverandørene må 
sette av tilstrekkelig tid og 
ressurser til demonstrasjon og 
testing i denne perioden. 

Uke 2–4 
Til og med utgangen av uke 4 

Endelig tilbudsfrist og 
evaluering 

Endelig tilbudsfrist. 
Evaluering av de endelige 
anbudene/tilbudene. 

Uke 5–6 
 

Tildeling og karensperiode Leverandør tildeles 
kontrakten. Det skal gå minst 
11 dager (karensdager) før 
kontrakt kan signeres. I denne 
perioden behandles 
eventuelle klager og 
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innsynskrav, og det vurderes 
om prosessen må utsettes. 

Uke 6 Signering av avtalen Signering av avtalen med 
valgt leverandør. 

Uke 7 Første oppstartsmøte Første oppstartsmøte i 
forbindelse med 
implementering og videre 
planlegging. 

 

 

 

Forbehold om tidsplanen 

Alle datoer etter tilbudsåpning er tentative og kan endres. Tidsplanen må derfor forstås som en 

planlagt fremdrift, og det kan bli nødvendig å justere enkelte aktiviteter underveis i 

anskaffelsesprosessen. 

Når anbudsprosessen er ferdig 

Etter signering av avtalen gjennomføres første oppstartsmøte i uke 8. Dette markerer 

overgangen fra selve anskaffelsesprosessen til implementering og videre samarbeid med valgt 

leverandør. 


